QM COMMUNICATION

Junior Sales hos QM Communication AB

Vi har levererat kompletta kommunikationslosningar till foretag i mer an 10 ars tid. QM betjanar kunder
nationellt och internationellt frdn kontoren i Stockholm & Goéteborg.

Vart koncept bygger pa att kunden far marknadens mest effektiva telefonildsningar genom kunskap,
enkelhet och narhet. QM Communications arbetsomraden, for att tillgodose kunden, &r telefonilésningar,
fast och mobiltelefoni, datakommunikation och applikationer.

Vi har en spannande tid framfér oss. Vi har under de tva senaste aren haft en fortsatt
expansion trots radande konjunkturldge. Genom att fortsitta véxa &r vi dvertygade om att
vi kan std val rustade d@ marknadsldget vander fullt ut. Genom att fortsatta bygga
kompetens och infrastruktur framforallt i var personal och i egna tjénster ser vi med stor
tillforsikt pa en fortsatt positiv utveckling och framtid. Efterfragan och orderingadngen ékar
stadigt pd var tjanst SolusBC vilket gor att vi nu maste forstdrka var saljorganisation.

Vi vill arbeta med dig som vill bli branschens béasta sdljare - kontakta oss!

2st Junior Sales
Erfarenhet frdn branschen ar meriterande men inget krav. Med férdel tror vi du har tidigare
erfarenhet fran ndgon typ av féretagsforsaljning.

Din arbetsuppgift blir att ta in nya affarer och kunder for QM i segmentet SME.
Arbetet utféres per telefon frdn vart nya huvudkontor i Garda, Goteborg. Vi ser att
du har 6énskan, viljan och drivkraften att med tiden bli en duktig saljare.

Vi har verktygen och branschens mest intressanta produkt- och tjansteportfolj for
att ge dig chansen att bli framgdngsrik inom telekombranschen. Vi erbjuder
mojligheten till utveckling och framgent nya spannande méjligheter inom ett
expansivt och framatstravande féretag.

Du skall inleda affirsprocessen fran forsta kontakt till avslut. Ditt fokus &r att driva
avtals och abonnemangsférsaljning for Telia, Tele2 och Telenor. Tjansterna du saljer
ar alla forknippade med det moderna mobila arbetssatt som praglar féretagens
inkép. Du kommer att salja avtal, mobilabonnemang, mobila bredband,
telekomprodukter samt leadsa vaxelaffarer till vara Account Managers.

Vart héga arbetstempo, var bransch och var omvarld stéller héga krav. Det innebar
att du som soker skall hantera hdgt stallda krav, forvantningar och en féranderlig
vardag.

Kvalifikationer:

e Du skall ha arbetat med uppsékande férsaljning.

e Du kan uppvisa mycket goda férsaljningsresultat.

e Vi tror det ar viktigt att du har férstaelse fér hur telefonbearbetning
genomférs och tdlamodet att kontakta stora volymer av beslutsfattare

QM Communication AB

varje arbetsdag. Huvudkontor Drakegatan 4
e Du har goda kunskaper i svenska i tal och skrift samt engelska. Géteborg
o e =
e Du har fokus pa nya affarer och nya kunder. Véxel: +46 31785 89 00

Stockholm
Véxel: +46 8 562 913 00

Bords
Vaxel: +46 33 48 58 68

Organisationsnr 556576-6747
Styrelsens sate Goteborg
www.gm.nu



QM COMMUNICATION

e Du ar strukturerad, ar ambitidés och arbetar metodiskt med stor
noggrannhet.

e Garna har vana av séljrapportering och uppfélining pa aktiveter och
resultat.

Om ovan stdmmer in pa dig kan Qm erbjuda en spannande framtid. Du

internutbildas frén start och darefter har vi I6pande tjanst- och produktutbildningar.

For ratt person finns en klar och tydlig plan fér utveckling inom Qm:s organisation.

Anstélining &r tillsvidare med 6 man provanstélining.

Lénen bestar av Fast 16n + Provision.

Skickad din kompletta CV till work@gm.nu och mark mailet i amne "Junior Sales”.
Endast svar per E-post.

Mer informatin om féretaget och vara tjénster finner du p3;

WwWw.gm.nu
www.solus.se

QM Communication AB
Fabriksgatan 7

412 50 GOTEBORG
Joachim Brandt
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